
 

 

DOC2885 
 ' אדר תשע"חו 

 2018פברואר  21 
 בנושא  הרצאה

 כלים לייצור תוצאות אפקטיביות במכירות
 

 

  ,8.13.6בתאריך  ,שיילש ביוםתקיים תש להרצאההנכם מוזמנים 
 , קומה ג', ת"א55, יגאל אלון ןמשרדי הארגוב ,15:00 החל מהשעה

 

 
 רי לקוחות, מומחית בניהול ומקסום מאגשמרית רוזנפלד,  שם המרצה:

 בעלת ניסיון רב בליווי אנשי מכירות, ועריכת סדנאות מכירה.
 

 נושאי ההרצאה:
 

 כיצד גורמים ללקוח לרכוש דווקא ממך .1

 כיצד לסגור יותר עסקאות .2

 איך יוצרים נאמנות לאורך זמן .3

 יצירת מעגלי לקוחות מתוך מאגר הלקוחות הקיים .4

 דשניותחשימוש בטכנולוגיה עדכנית ליצירת שיטות מכירה  .5
 

הרצאה בקצב ובמהירות של עולם המכירות המודרני שישאיר אותך עם יד על הדופק ויצייד בשיטות מכירה 
 חדשניות ועדכניות.

 
 נא אשרו השתתפותכם בספח הרצ"ב

 
 שיווק ומכירות, מנהלי מכירות ואנשי מכירותיום העיון מיועד למנכ"לים, סמנכ"לי 

 

 -ספח רישום-
 

 לכבוד
 ים-בת-אביב יפו-ארגון הקבלנים והבונים בתל

 avital@kablanim.org, במייל: 5660491-03בפקס: 
 

 

 :6/3/18בתאריך  כלים לייצור תוצאות אפקטיביות במכירות  להרצאה בנושאנא לרשום את המשתתפים הבאים 
 

 

 __________________________________________שם פרטי + משפחה:______________
 
 
 

 חברה:___________________________________________ טלפון:__________________
 
 
 

 מייל: ____________________________ תפקיד: _________________________________

mailto:avital@kablanim.org

